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XPLIQUEI que disponho de uma enceradeira, que

~ funciona bem; e quanto a aspirador, ndo me
interessava. Ele sorriu e disse que eu devia trocar
a minha enceradeira antiga por uma nova. Néo im-
porta que a antiga esteja funcionando bem. Dentro
de algum tempo passara a funcionar mal; pois o
tempo, explicou, desgasta 6s motores e as coisas.

Concordel com éle, mesmo porque ja tenho alguma
(e triste) experiéncia pessoal désse desgaste.
- Poderia ter acrescentado: “j4 néo falo do corpo,

imenso, e tem diminuido; acho que dentro de pouco
tempo néo serd malor que uma castanha de caju.
Esta encurtando. Mas é preciso dar tempo ao tempo;
quando a minha enceradeira n&o prestar mais, com-
prarei outra, e sou mesmo capaz de viver sem encera-
deira, pols acredito que um sér humano é capaz de
fazer essa proeza, embora o senhor ndo acredite que
haja nada realmente tdo indispensavel no mundo a
‘uma pessoa quanto 'uma enceradeira. A propésito,
o senhor tem uma enceradeira?’’.

Esta ultima pergunta eu #8 pensei apenas; eu
a fiz. O homem pareceu-me um tanto perturbado e
fingiu nao entender, respondendo que sim, estava all
perto dentro do carro, e pedia licenca para.trazé-la
e fazer uma demonstracdo. Era visivel, entretanto,
que em sua casa nado tinha enceradeira alguma, e
muito menos aspirador; mas eu néo quis humilha-lo
repetindo e esclarecendo a pergunta, pois sem davida
2le deve viver secreta e permanentemente humilhado
pelo fato de nfio possuir le mesmo uma enceradeira
e um aspirador. Trouxe a maquina, ligou o fio a
uma tomada e comegou a passear com ela pelo as-
soalho de meu escritério.

— E' exatamente igual & minha — dlsse eu.
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senhor, até as almas se cansam. Meu coragdo era !

\ — 0 senhor desculpe, mas nao é. A sua deve ser

!do ultimo tipo de antes da guerra. E' muito fragil.
— Ja disse que estd funcionando bem.

| — Mas convém o senhor trocar logo por uma

‘nova. Olha, vou lhe dizer uma coisa confidencial-

mente. Ainda dispomos de algumas-* enceradeiras fa-

bricadas no estrangeiro, mas agora as -importaces”

estdo dificeis e as novas vao ser fabricadas em Sao
Paulo. O senhor compreende, ndo é a mesma coisa.
| — Entao as novas enceradeiras serdo ruins? O
senhor quer dizer gue se eu nado comprar uma nova
| enceradeira agora nao me convém comprar mais
| tarde, ndo &7 O senhor estdA me aconselhando a sa-
| botar a induastria nacional. Nao estou interessado em
nada disso. Ja lhe disse que a minha enceradeira
| esta funcionando muito bem. O senhor ndo acredita?
i — Sim, mas ésse tipo que o senhor comprou tem
' varios defeitos. Bste tipo novo.

— Neste caso eu deveria processar a sua firma
porque me vendeu um objeto cheio de defeitos. E
0 seu colega que me vendeu disse que era uma per-
feita maravilha, eu me lembro muito bem. Como
quer o senhor que eu acredite em vendedores de
enceradeira? O senhor estd fazendo campanha contra
a sua firma. Estd criticando a enceradeira antiga e
avisando que as mais novas serdo ruins. SO diz que
é boa essa que estd ai. Como pode afirmar isso? O
senhor acaso é encerador de casa, ou tem uma ver-
dadeira experiéncia désse tipo de enceradeira? Néao
creio, porque é de importacio muito. recente. Alérn
disso, movido por um baixo interésse comercial, o
senhor estd fazendo referéncias desairosas a um ob-
jeto que me pertence e que faz parte do meu lar.
Naturalmente o senhor me julga um débil mental
e me despreza pelo fato de ter em casa um objetor
tAo miseravel quanto essa enceradeira que comprei
a4 sua firma. Fique sabendo que esta casa é de um
homem pobre; porém honrado. Pelo menos mais hon-
rado do que qualquer vendedor de enceradeira!

O homem sorriu. Mas o que éle disse entdo fica
para outra crédnica.
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