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WE HAVE BANANAS ——

I ESSE telegrama em um s6 jornal, mas éle merece
fé porque é de uma agéncia insuspeita: o Sr. Thomas

E. Sunderland declarou em Boston que a United Fruit
Company deve vender ou arrendar as terras que possui
na América Latina, para entrega-las aos nacionais dos
respectivos paises. Disse: “Os tempos estdo mudados na
Ameérica Latina, e nos também devemos mudar” e adian-
tou que é natural e explicavel o desejo dos nacionais
désses paises de possuir suas proprias terras e planta-
coes para vender o seu produto no mercado internacional.

Essa opinido nao teria muita importancia se o Sr.
Thomas E. Sunderland foésse algum lider sindical ou
politico extremista; mas acontece que o Sr. Thomas E.
Sunderland é, apenas, o presidente da United Fruit
Company. Suas palavras anunciam uma nova orienta-
cao de sua emprésa.

Ninguém ignora que a United Fruit influencia ou
controla, através de suas plantacdes e de sua organiza-
cao de comércio e crédito, a economia de varios paises
da América Latina, principalmente da América Cen-
tral. Ha, em lingua espanhola, uma frondosa literatura
sobre essas “republicas de banana” cuja economia e
cuja politica, dominadas pela “Frutera”, conheceram
mais de uma vez a intervencdo mascarada ou direta
do Govérno de Washington ‘“para proteger interésses
de cidadaos americanos”, isto é, da United Fruit.

Em minha réapida experiéncia como adido comercial
do Brasil no Chile, tive oportunidade de tomar conhe-
cimento da forca e do cuidado com que a United Fruit
toma conta dos mercados que monopoliza. Um comer-
ciante teve a idéia de levar a banana paulista aos por-
tos chilenos, enfrentando os inconvenientes da longa
volta maritima e do frio do estreito de Magalhaes, que
exige uma protecdo especial as frutas. Quando a pri-
meira partida de banana brasileira chegou, a United Fruit
baixou espetacularmente o preco de seu produto, vin-
do do Equador, e comunicou a todos os revendedores de
bananas que, se aceitassem o produto brasileiro, ndo po-
deriam mais contar com o fornecimento normal. O im-
portador de nosso produto teve de vendé-lo em plena
rua, para salvar o prejuizo — e, como €é natural, néo
insistiu no negocio. O Chile nao produz bananas e tem
de importa-las para alimentacdo de suas criancas: tera
de pagar sempre o preco que a United Fruit fizer...

A grande emprésa vai agora adaptar seus negdcios,
para melhor defendé-los, as “mudancas” que nota na
América Latina. As desapropriacoes (parciais) que aca-
ba de sofrer em suas propriedades em Cuba devem té-la
ajudado a compreender essas modificacoes da mentali-
dade latino-americana; e em vez de apelar para os ma-
rines, apela para a inteligéncia, e se dispoe a liquidar
suas plantations — forma, j& hoje, excessivamente pri-
maria de dominacdo economica. E um sinal dos tempos.




